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AKTIVNI PREZENTACE....

Jak pripravit poutavou prezentaci produktu, mysSlenky, zdméru? Pro¢ je tfreba ovlivihovat levou i
pravou hemisféru posluchaéd? Na co se zaméfit v ramci pfipravy prezentace? Co motivuje
naSe posluchace? Jak prezentovat tabulky a grafy? Jaké jsou nejéastéjSi chyby v neverbalni
komunikaci? Jak reagovat na dotazy a pfipominky posluchaét?

Motto: ,Co neumime odprezentovat, to neexistuje..”

Sebelepsi produkt, ndpad, restrukturalizacni zAmeér, rozvojovy
plan skonéi v zapomnéni pokud nebude spravné a poutavé
prezentovan. Stejné jako fotbalové utkani, tak i prezentace
maji sva pravidla, fady, ale i zakazana drzeni a fauly. Cilem
workshopu je sezndmit Gcastniky se zéakladnimi pravidly
; , Uspésné prezentace a pak predevsim jim umoZnit pfedneseni
ﬂ vlastni prezentace a s pomoci videotréninku je upozornit na
silné/slabé stranky vykonu. Prakticky nacvik, rozvoj dovednosti vnimat a vSimat si
komunikace neverbalni, verbalni, tempa feci, kvality vyslovnosti, zptsobu dychéni apod.
patfi ke klicovym cildm workshopu.

Co se na seminéari dozvite?

®» Jak sestavit napaditou prezentaci?
Pro¢ je pfipravné faze klicova?
Na co nezapomenout v pfipravné fazi?
Jak pouzivat target analyzu skupin?
Co posluchace zajima a motivuje?
Pro¢ se zaméfit na pravou i levou mozkovou hemisféru posluchacia?

® Na co nezapomenout v Gvodu?
Co je to hal6 efekt?
Jakym dojmem chceme zapusobit?
Pro¢ nezacinat organiza¢nimi podrobnostmi?
Jak pracovat s otazkami?
V ¢em spocivaji vyhody/nevyhody prezentace v tymu?A jak tomu pfizpusobit Gvod?

® Jak spravné prezentaci zakongit?
Pro¢ je opakovani matka moudrosti?
7 zpusobl zakonéeni prezentace
Jak vypadéa Spatny zavér?
Pro¢ rozdavat pisemné podklady aZ po skonéeni prezentace?
Jak spravné reagovat na dotazy posluchaci?

®» Jaké byvaji nej¢astéjSi chyby prezentatort?
Pro¢ mluvéi ¢asto povidaji néco jiného, nez co promitaji?
Co muze posluchace unavit vice, nez syndrom experta?
Jak ndm ruce a o¢i mohou pokazit dobré vystoupeni?
Pro¢ pfemira cizojazy€nych slov v prezentaci maze vzbudit odpor posluchaci?
Jak pfemira pocitacové techniky zabiji vielost sdéleni?
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®» Proé PowerPoint nezachrani vdechno?

K ¢emu jsou vizualni pomucky?

Jaké vizualni pomlicky mame k dispozici?

Pro¢ pomalu kon¢i doba pocitacovych prezentacnich hratek?
Jak sladit barvy prezentace, typ pisma?

Jak spravné psét na tabuli?

Rozsah: 2 vyukové dny (16 hodin)
Pocet U€astnikl: 7-10 osob
Vyukové materidly: ano
Pojisténi: ne

Vyukova technika:ano

Lektofi: 1
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